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Пояснительная записка

Представительство Республики Беларусь как независимого государства, ориентированного на рыночные отношения и стремящегося к интеграции в мировое хозяйство, существенно изменило подход к сфере внешнеэкономической деятельности и процессам её регулирования. Данное обстоятельство усиливает необходимость углубления понимания теоретико-методологических и организационно-практических вопросов, связанных с анализом мировой практики, делает их актуальными для продвижения Республики Беларусь к равноправной интеграции в мировое хозяйство.

Целью дисциплины является овладение студентами основами организации и управления внешнеэкономической деятельности предприятия.
Задачами дисциплины являются:
· анализ основных тенденций развития мирового хозяйства и их влияния на состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с техникой подготовки и порядком заключения международных договоров купли-продажи товаров;

· овладение организационно-правовыми аспектами государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с методологией оценки эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия и выбор более прогрессивных методов ее ведения;

· формирование умений и навыков организации эффективного управления внешнеэкономической деятельностью предприятия.
Материал дисциплины основывается на ранее  полученных студентами знаниях по таким курсам, как «Экономическая теория», «Менеджмент», «Экономика предприятий», «Статистика» и др.

Дисциплина «Экономика внешнеэкономической деятельности» является спецкурсом и изучается студентами 2 курса специальности 1-25 01 08 «Бухгалтерский учет, анализ и аудит» специализации «Бухгалтерский учет, анализ и аудит внешнеэкономической деятельности».

 Общее количество часов – 108; аудиторное количество часов – 52, из них: лекции – 26, практические занятия – 26. Форма отчётности – зачет.

СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОГО МАТЕРИАЛА

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

Тенденции развития мировой экономики. Глобализация мировой экономики. Преимущества и недостатки глобализации в развитых и развивающихся странах. Формы проявления глобализации. Роль транснациональных корпораций в развитии мировой экономики. Ведущие в мире транснациональные корпорации. Транснациональные инвестиционные фонды. Свободные экономические зоны. Оффшорная система. Малый и средний бизнес и его роль в развитии международной торговли.
Торгово-экономические центры мировой экономики. Экономическая и политическая интеграция государств-членов ЕС. ЕС и страны Центральной и Восточной Европы. Отношения ЕС с Республикой Беларусь. Основные экономические последствия создания НАФТА. Развитие экономической интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе.

Особенности интеграции экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему. Участие Республики Беларусь в международных интеграционных объединениях: СНГ, Союз Республики Беларусь и Российской Федерации, ЕврАзЭС и ГУУАМ.
2. Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности
Международные организации в сфере внешнеэкономической деятельности. Предпосылки и условия формирования международных организаций. Функции и задачи международных организаций. Признаки классификации международных экономических организаций. Специализированные международные организации и комитеты в области внешнеэкономического сотрудничества.

Принципы деятельности Всемирной торговой организации (ВТО). Раунды переговоров ГАТТ/ВТО. Основные итоги Токийского и Уругвайского раундов переговоров. Генеральное соглашение по торговле услугами (GATS). Соглашение по торговле сельскохозяйственной продукцией ВТО. Антидемпинговое соглашение ВТО. Соглашение по субсидиям и компенсационным пошлинам ВТО. Торговые аспекты прав интеллектуальной собственности (TRIPS). Республика Беларусь и ВТО.
Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД). Специализированные международные организации и комитеты в области внешнеэкономического сотрудничества. Группа Всемирного банка. Европейский банк реконструкции и развитии (ЕБРР). Международная торговая палата (МТП).

3. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

Внешнеэкономическая деятельность: сущность и объективная основа для осуществления процессов в государственных и предпринимательских структурах. Принципиальное отличие внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей.

Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

Совокупность элементов внешнеэкономической деятельности и основные внешнеэкономические функции в составе хозяйственной деятельности экспортоориентированных предприятий и организаций.

Развитие и реформирование сферы внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Экспорт и импорт республики. Географическая и товарная структура внешней торговли. Финансовые показатели деятельности предприятий-экспортеров.

Стратегические цели развития внешней торговли в Республике Беларусь. Проблемы вступления Республики Беларусь во ВТО.

4. Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

Состав участников внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Условия появления и развития новых организационных форм участия во внешнеэкономической деятельности. Классификация субъектов внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь, ее принципы. Основные характеристики субъектов внешнеэкономической деятельности, критерии их универсализации.

Состав экспортеров-производителей, работающих на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности по характеру совершаемых внешнеторговых операций. Экспортёры и импортёры. Представительство участников внешнеэкономической деятельности, играющих посредническую роль, их целевая ориентация. Содействующие организации, состав участников и профиль их деятельности, роль во внешнеэкономической сфере Республики Беларусь.
Характеристика участников внешнеэкономической деятельности в зависимости от их организационно-правовой формы.
Определение понятия «фирма». Виды фирм и их характеристика.
Основные аспекты деятельности внешнеторговой фирмы. Этапы подготовки внешнеторговой сделки.
5. Международные торговые сделки

Разновидности внешнеторговых операций купли-продажи товаров. Экспортные операции. Импортные операции. Реэкспортные операции. Реимпортные операции.
Понятие и значение встречной торговли. Причины распространения встречной торговли в современных условиях. Современное состояние встречной торговли в мировой практике.

Виды международных компенсационных сделок.

Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе. Сделки с единовременной поставкой и длительными сроками исполнения. Понятие бартерных сделок, техника и особенности их выполнения. Базовое соглашение. Регулирование бартерных операций в Республике Беларусь.

Торговые компенсационные сделки. Краткосрочные компенсационные соглашения. Встречные и авансовые закупки. Понятие оффсетных сделок. Трехсторонние компенсационные сделки. Особенности операций «switch».

Понятие промышленных компенсационных сделок. Характеристика сделок «buy back», «о разделе продукции», «развитие-импорт». Особенности сделок промышленной компенсации.
6. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
Основные этапы проведения экспортно-импортных сделок. Подготовка к заключению контракта. Поиск и выбор контрагентов. Способы установления контактов с потенциальными покупателями. Заключение контракта купли-продажи товара. Исполнение контракта купли-продажи товара.

Понятие оферты и оферента. Виды оферты и их содержание: твердая, свободная, первая твердая.

Виды коммерческих предложений покупателя. Понятие заказа и запроса. Участие в торгово-промышленных выставках и ярмарках.

Возможные способы заключения экспортно-импортных сделок. Основные правила ведения деловой переписки. Требования к содержанию делового письма.

7. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров

Контракт как основной коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку. Виды контрактов и их характеристика: разовые, с периодической поставкой, с оплатой в денежной и товарной формах, предварительные, срочные.

Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров. Регулирование внешнеторговых сделок Венской конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Участники Конвенции. Действие Венской конвенции на территории Республики Беларусь. Структура Конвенции, области ее применения. Значение Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

Форма внешнеторгового контракта купли-продажи товаров. Устная форма сделки. Форма контракта и момент заключения сделки по законодательству Республики Беларусь.

Содержание контракта. Характеристика основных структурных разделов. 
Преамбула. Предмет контракта. Количество товара. Качество товара.

Цена и общая стоимость. Способ платежа. Срок поставки.

Упаковка. Маркировка. Санкции за нарушение условий контракта.

Форс-мажорные обстоятельства. Условия отгрузки. Приемка-сдача товара. Рекламации. Страхование.

Применимое право. Перечень документов для платежа. Лицензии. Прочие условия. Порядок расторжения контракта. Юридические адреса сторон.

Толкование базисных условий поставки в «ИНКОТЕРМС – 2000». Способ расположения терминов. Момент перехода рисков. Характеристика терминов групп C, D, E, F. Выбор условий поставки. Обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора страхования и договора перевозки.
8. Экономическая эффективность внешнеторговой деятельности предприятия

Понятие экономической эффективности внешнеторговой деятельности предприятия и система критериев ее оценки. Выбор критериев эффективности.

Уровни оценки эффективности внешнеторговой деятельности предприятия. 

 Методика оценки эффективности экспортных и импортных операций. Методические подходы к оценке эффективности экспортных операций. Методические подходы к оценке эффективности импортных операций. Расчёт показателей рациональности использования оборотного капитала в экспортно-импортных операциях. 

9. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

Определение и характеристика основных способов обеспечения исполнения обязательств в международной коммерческой практике. Нормативно-правовая база регулирования способов обеспечения обязательств внешнеторговой сделки в Республике Беларусь.

Понятие и классификация неустоек. Фиксирование неустоек в контракте купли-продажи товаров.

Залог как способ обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки. Предмет залога. Виды залога. Особенности залога движимого и недвижимого имущества.

Сущность поручительства. Простое поручительство и солидарное. Понятие и виды гарантии. Банковская гарантия: понятие, оформление, цели использования. Фирменная гарантия. Личная гарантия. Условия предоставления правительственных гарантий.

Страхование риска непогашения кредита. Уступка права требования и перевод долга (цессия). Понятие и виды факторинга. Определение платы за факторинговое обслуживание. Преимущества и недостатки факторинга. Понятие и механизм форфейтинга. Преимущества и недостатки форфейтинга для сторон сделки.

Резервирование права собственности. Понятие задатка и аванса. Функции задатка. Выбор наиболее оптимальной формы расчета.

Защита от конъюнктурных колебаний цен и валютных рисков. Выбор валюты цены внешнеторгового контракта. Золотые и валютные оговорки, их виды и использование. Регулирование валютной позиции.

Способы обеспечения исполнения обязательств, используемые в практике коммерческой работы белорусскими предприятиями.

Оценка надежности способов, обеспечивающих исполнение обязательств во внешнеторговых сделках.
10. Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности

Текущие валютные счета: порядок открытия и ведения. Особенности открытия и ведения валютных счетов субъектов хозяйствования Республики Беларусь за рубежом.

Порядок ведения счетов нерезидентов. Текущий счёт. Инвестиционный счёт. Счёт типа «С». Корреспондентские счета и их характеристика.

Безналичные расчеты в иностранной валюте. Общие требования к осуществлению расчетов. Формы осуществления безналичных расчетов. Механизм осуществления отдельных форм безналичных расчетов.
Аккредитивная форма расчетов во внешнеэкономической деятельности предприятий. Отзывный и безотзывный аккредитив. Покрытый и непокрытый аккредитивы. Возобновляемый аккредитив. Резервный аккредитив. Механизм расчётов в форме документарного аккредитива

Механизм осуществления инкассовой формы расчетов во внешней торговле. Чистое и документарное инкассо. Экспортное и импортное инкассо. Достоинства и недостатки инкассовой формы расчёта.
Банковский перевод. Преимущества и недостатки банковского перевода.

Чек и его виды. Преимущества и недостатки организации расчетов посредством чеков.

Вексель: понятие и механизм организации расчетов. Роль банка в организации вексельной формы расчёта.
Наличный оборот иностранной валюты.
11. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

Виды международных операций купли-продажи услуг по классификации Всемирной торговой организации. Роль услуг в развитии международной торговли. Факторы, способствующие развитию рынка услуг.
Содержание понятия «международный инжиниринг». Виды инженерно-технических услуг. Комплексный инжиниринг. Отличительные особенности инжиниринговых услуг. Предпосылки возникновения и этапы развития международного обмена инженерно-техническими услугами. Факторы, влияющие на рост инжиниринговых операций в современных условиях. Разновидности фирм, выполняющих инжиниринговые работы.
Международные арендные операции: понятие, виды и их сущность.
Понятие лизинга. Отличия лизинга от аренды, купли-продажи товаров, кредита. Виды лизинга. Механизм финансового и оперативного лизинга. Особенности возвратного лизинга. Механизм экспортного, импортного и транзитного лизинга. Преимущества лизинга для производителя, лизинговой фирмы, лизингополучателя. Категории фирм, выполняющих международные операции лизинга. Масштабы международного лизинга.
Развитие лизинга в Республике Беларусь и особенности его регулирования.

Понятие международного туризма. Предпосылки развития международного туристического рынка. Факторы, формирующие туристический спрос. Страны-поставщики и потребители туристических услуг. Виды услуг на международном рынке туризма. Система «time share».Виды соглашений о предоставлении туристических услуг. Изучение международного рынка туризма.
Организация международного туризма в Республике Беларусь.

Мировой рынок информационных услуг: понятие, причины возникновении, этапы становления. Поставщики информационных услуг. Виды информации, предоставляемой на рынке информационных услуг. Электронные сделки. Электронные коммуникации. Потребители информационных услуг. Современные особенности развития рынка информационных услуг. Информационные посредники. Роль компьютеризации в развитии рынка информационных услуг. Лидеры на мировом рынке купли-продажи информации. Рынок информационных услуг США, стран Европейского Союза, Японии. Роль государства в регулировании сферы информационных услуг.
Развитие рынка информационных услуг в Республике Беларусь.
12. Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности

Содержание понятий «патент» и «лицензия». Патентуемые и не патентуемые научно-технические знания. Отличительные особенности ноу-хау. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам. Операции по обмену результатами научно-исследовательских работ 

Значение международного лицензирования. Соглашения о международном лицензировании, их виды, содержание. Методы определения лицензионного вознаграждения. Паушальный платеж, роялти. 

Состояние рынка купли-продажи международных лицензий в Республике Беларусь. Охрана промышленной собственности в республике.
13. Внешнеторговые посреднические операции

Понятие внешнеторгового посредничества. Влияние компаний – посредников по странам и товарным потокам. Необходимость и целесообразность использования услуг посредников. Недостатки проведения внешнеторговых операций через посредников

Требования, предъявляемые к торговым посредникам. Понятие принципала.

Схема договорных отношений с участием сбытового агента. Виды посредников и схемы договорных отношений с их участием: простые посредники или брокеры; поверенные агенты по продаже или покупке; комиссионеры; аукционисты; консигнаторы; факторы; агенты дель-кредере; дистрибьюторы; экспедиторы; коммивояжеры.

Способы вознаграждения посредников. Агентские соглашения.
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	1. 
	Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
1. Современные тенденции мирового экономического развития.
2. Торгово-экономические центры мировой экономики и их характеристика.
3. Интеграция экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему.
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	2. 
	Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности

1. Международные экономические организации.
2. Всемирная торговая организация и регулирование международной торговли.
3. Принципы деятельности Всемирной торговой организации.
	2
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[32]
	Тестирование

	3. 
	Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

1. Понятия и принципиальные отличия внешнеэкономических связей и внешнеэкономической деятельности.
2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.
3. Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

	2
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[2]

[3]

[7]
[10]
	Тестирование
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	4.


	Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

1.Виды участников внешнеэкономической деятельности исходя из профиля деятельности и целевой направленности

2.Содействующие организации во внешнеэкономической деятельности.
3.Характер внешнеторговых операций и организационно-правовая форма субъектов внешнеэкономической деятельности.
4.Организация работы внешнеторговой фирмы.
	2
	2
	
	
	
	[6]

[8]
[9]
[20]

	

	5. 
	Международные торговые сделки
1. Внешнеторговые операции по реализации товаров: виды и их характеристика.
2. Понятие и значение встречной торговли.
3.Виды международных компенсационных сделок.
	2
	2
	
	
	
	[5]
[8]

[9]

[12]


	

	6. 
	Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
1. Подготовка к заключению контракта купли-продажи товара.
2. Оферта, запрос, заказ и их содержание.
 3.Процедура подготовки импортной сделки.
	2
	2
	
	
	
	
	

	7.
	Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров
1. Сущность и виды контрактов.
2. Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров.
3. Особенности заключения контрактов купли-продажи товаров.
 4.Структура и общие положения контракта купли-продажи товаров.
	2
	2
	
	
	
	[12]

[17]

[22]
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	2
	3
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	6
	7
	8
	9

	8.
	Экономическая эффективность внешнеторговой деятельности предприятия
1. Понятие экономической эффективности внешнеторговой деятельности предприятия и система критериев ее оценки

2. Уровни оценки эффективности внешнеторговой деятельности предприятия

3. Методические подходы к оценке эффективности экспортных операций

4. Методические подходы к оценке эффективности импортных операций
	2
	2
	
	
	
	[7]
[12]

[18]

[19]

[30]
	Контрольная работа

	9.
	Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки
1. Способы обеспечения исполнения обязательств: неустойка, залог, поручительство

2. Страхование риска непогашения кредита.

3. Уступка права требования и перевод долга.

4.Факторинг и форфейтинг.
	2
	2
	
	
	
	[16]

[20]

[22]


	

	10.
	Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности
1. Процедура открытия и ведения счетов в иностранной валюте.

2. Организация, особенности и ограничения в расчетах при осуществлении внешнеэкономической деятельности.
3.Формы безналичных расчётов и механизм их осуществления
	2
	2
	
	
	
	
	

	11.
1
	1. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг
2. Понятие международных операций купли-продажи услуг и их классификация.
3. Международный рынок услуг, его структура и современные тенденции развития.

4. Инжиниринг как объект международной торговли услугами в современных условиях.

5. Формы и участники лизинговых операций во внешнеэкономической деятельности.

2
	2

3
	2
4
	5
	6
	7
	[4]

[7]

[10]
8
	Контрольная работа
9

	12.
	Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
1. Понятие интеллектуальной собственности.
2. Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности.
3.Международные лицензионные соглашения.
	2
	2
	
	
	
	[5]

[6]

[8]

	

	13.
	Внешнеторговые посреднические операции

1. Необходимость и содержание работы торговых посредников во внешнеэкономической деятельности.
2. Виды посредников.
3. Вознаграждения посредников.
4. Агентские соглашения.
	2
	2
	
	
	
	[16]

[20]
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	26
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Информационно-методическая часть

Перечень практических занятий

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

2. Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности 

3. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

4. Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

5. Международные торговые сделки

6. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
7. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров 
8. Экономическая эффективность внешнеторговой деятельности предприятия
9. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки
10. Внешнеторговые расчеты в составе внешнеэкономической деятельности
11. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг
12. Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
13. Внешнеторговые посреднические операции 

Формы контроля знаний

1.Тестовые задания

2.Реферативные работы

3.Контрольные работы

Темы тестовых заданий 

Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
1. Отметить основные рыночные закономерности, которым подчиняется мировая экономика, являясь рыночной системой:

1) это система, определяемая спросом;

2) развитие происходит на основании НТП;

3) развивается, переходя от равновесного состояния к неравновесному;

4) это система, определяемая предложением;

5) способом существования являются кризисы и динамический рост;

6) развитие происходит на основании экономических и политических решений правительств стран.

2. Совокупность взаимодействующих национальных экономик всех стран мира и международных экономических отношений – это:

1) мировой рынок;

2) мировое хозяйство;

3) мировая экономика.

3. Открытая экономика предполагает:

1) целостность экономики;

2) организацию зон совместного предпринимательства;

3) благоприятный инвестиционный климат;

4) разумную доступность внутреннего рынка для притока иностранных капиталов;

5) национальное хозяйство как единый экономических комплекс, интегрированный в мировое хозяйство;

6) активное использование современных форм совместного предпринимательства;

7) стирание национальных границ;

8) организацию единого экономического пространства с зарубежными странами.

4. Отметить основные факторы, влияющие на степень открытости национальной экономики:

1) роль страны в международном производстве;

2) объем внутреннего рынка;

3) уровень экономического развития страны;

4) удельный вес базовых отраслей промышленности в структуре экономики;

5) уровень экспортных и импортных таможенных пошлин.

5. С 1993 года ЕС – это:

1) Европейское Сообщество;

2) Европейское экономическое сообщество;

3) Европейский Союз;

4) Европейский экономический союз;

5) Европейский экономический и таможенный союз.

6. Хозяйственное объединение, состоящее из головной (родительской, материнской) компании и зарубежных филиалов, причем головная компания контролирует деятельность входящих в объединение предприятий путем владения долей (участием) в их капитале, называется:

1) стратегический альянс;

2) монополистическое объединение;

3) холдинг;

4) картель;

5) ТНК.

7. Почти все крупнейшие ТНК по национальной принадлежности относятся к «триаде» - трем экономическим центрам нашей планеты:

1) АТР;

2) США;

3) Китай;

4) ЕС;

5) Япония;

6) СНГ.

Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности
1. Отметить три ведущих торгово-экономических блока в мире:
1) СНГ;

2) НАТО;

3) ЕС;

4) ООН;

5) МБРР;

6) НАФТА;

7) СЭВ;

8) АТР;

9) США;

10) АТЭС;

11) ЮНИДО.

2. Первые международные экономические организации появились:
1) в начале XIX в.;

2) в начале XX в.;

3) в середине XX в.
3. К всемирным международным экономическим организациям не относится:
а)
Всемирная торговая организация;
б)
Западно-африканский банк развития;
в)
Международный валютный фонд;
г)
Межамериканский банк развития.
4. Международные организации, решения которых адресуются непосредственно экономическим субъектам участвующих государств, – это:
а)
межгосударственные организации;
б)
наднациональные организации.
5. Учитывая роль международных организаций в решении глобальных проблем человечества, указать основные (установить соответствие):
Цель ООН

Задача ООН
Приоритетные сферы деятельности ООН

а)
содействовать экономическому и социальному прогрессу всех народов;
б)
содействовать мировому политическому процессу;
в)
осуществлять международное сотрудничество в решении глобальных и международных проблем экономического порядка;
г)
осуществлять координацию и управление военными конфликтами;
д)
осуществлять научную и экономическую поддержку НТП;
е)
экономическая сфера деятельности;
ж)
социальная сфера деятельности;
з)
политическая сфера;
и)
сфера науки и культуры.

6. Отметить основные сферы деятельности ЭКОСОС как одного из основных подразделений ООН:
а)
политика;
б)
наука и культура;
в)
экономика;
г)
социальная сфера.

7. Перечислить специализированные учреждения при ООН, указать их название, основные задачи (направления деятельности) (установить соответствие):
1) ЮНИСЕФ;
А. Организация по вопросам образо-

вания, науки и культуры;

2) ЮНЕСКО;
Б. Продовольственная и сельскохо-


зяйственная организация ООН;

3) МОТ;


В. Всемирный продовольственный союз
4) МЭС;


Г. Международная организация труда;
5) ЮНИДО;


Д. Международный союз электросвязи;
6) ВОЗ;



Е. Международная организация здраво





охранения
7) ФАО;
8) ПРООН;
9) ЕЭК;
10) ВПС.
– развитие международного сотрудничества в области образования, науки, культуры;

– сбор, обобщение и анализ информации по вопросам питания, природопользования, рыболовства;

– подготовка медицинских кадров, координация медицинских и биологических исследований, обмен медицинскими знаниями, сотрудничество в области фармокологии;

– разработка международных конвенций и рекомендаций по вопросам труда и прав профсоюзов;

– организация эффективного международного сотрудничества в области всех видов электросвязи, включая радио и телевидение.

8. Деятельность ЮНКТАД направлена на развитие:
1) международного НТП;
2) международных средств связи;
3) международной торговли;
4) культурной среды;
5) искусства;
6) промышленного сотрудничества;
7) решение проблем развивающихся стран.
9. Отметить филиалы МБРР:
1) MAP;

2) МВФ;

3) МФК;

4) ЕБРР;

5) Всемирный (Мировой) банк;

6) СДР.
10. Кредитная политика МБРР ориентируется на интересы:
1) государственного капитала;

2) частного капитала;

3) ассоциированного капитала;

4) корпоративного капитала.
11. Группу Всемирного (Мирового) банка образуют следующие структуры:
1) МВФ;

2) МФК;

3) ЕБРР;

4) МАР;

5) МБРР;

6) ОЭСР.
12. Функциями Международного валютного фонда, в отличие от Всемирного банка, являются:
а)
кредитование государственных органов стран-участниц, не зависимо от их уровня развития;
б)
кредитование государственных органов и компаний только стран-участниц с развивающейся и переходной экономикой;
в)
предоставление средне- и долгосрочных кредитов государст​вам-членам с целью их экономического роста и интеграции в си​стему мирохозяйственных связей;
г)
предоставление кратко- и среднесрочных кредитов с целью устранения валютных затруднений государств-членов, вызывае​мых серьезным дефицитом их платежного баланса.
13. Какая организация создана вместо ГАТТ:
1) МОТ;

2) ВТО;

3) МВФ.
14. Режим наибольшего благоприятствования – это:
1) национальный режим внешней торговли;
2) льготный режим международной торговли
3) режим внешней торговли, когда государства на взаимной основе предоставляют друг другу те же условия внешнеторговых операций, которые применяются или будут применяться и к третьим странам;
4) нормальные возможности для взаимной торговли.

Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство
1. К направлениям внешнеэкономической деятельности не относится:

а)
внешняя торговля:

б)
коммерческие сделки между резидентами страны;

в)
международное движение капитала;

г)
международная миграция рабочей силы.

2. Внешнеторговый оборот страны – это:
а)
весь экспорт страны, за исключением гуманитарных поставок и помощи;
б)
сумма экспорта и импорта;
в)
все экспортные поставки;
г)
весь экспорт, за исключением необлагаемых налогом товаров.

3. Выделите основные формы организации международной торговли:
а)
сделки купли-продажи;
б)
ссудные организации;
в)
аукционная торговля;
г)
бартерные сделки;
д)
биржевая торговля.

4. Вывоз ранее ввезенных товаров, не подвергшихся переработке в данной стране, – это:
а)
экспорт;
б)
импорт;

в)
реэкспорт;

г)
реимпорт.

5. Если законодательным образом будет установлена квота на ввоз товаров, то:

а)
от этого выигрывают местные производители, но проигрывают местные потребители;

б)
от этого выигрывают местные потребители, но проигрывают местные производители;
в)
никто и ничего не выигрывает.

6. Экспортёры товаров выигрывают, если:

а)
в стране увеличиваются инфляционные процессы;

б)
в стране уменьшаются инфляционные процессы;
в)
цены на экспортную продукцию остаются неизменными.
Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
1. Лицензии на использование технологии бывают:
а)
исключительные;
б)
исключительные и неисключительные;
в)
исключительные, простые и полные;
г)
исключительные и полные.

2. Юридическое лицо, приобретающее у собственника изобретений, патентов лицензию на право их использования в определенных пределах, называется:
а)
лицензиаром;
б)
лицензиатом;
в)
лицензиатором.

3. Разрешение продавца на использование другим лицом - покупателем изобретения технологических знаний, технологии, производственного опыта, секретов производства, торговых марок, которые необходимы для производства коммерческой и иной продукции в течение определенного срока за обусловленное вознаграждение, - это:
а)
патент;
б)
лицензия;
в)
авторское свидетельство;
г)
договор;
д)
лизинг.

4. Непатентованное научно-техническое достижение и производственный опыт конфиденциального характера - это:
а)
патент;
б)
лицензия;
в)
авторское свидетельство;

г)
ноу-хау;

д)
лизинг.

5. Предметом рынка лицензий выступают:
а)
патентные лицензии;
б)
беспатентные лицензии;
в)
технологии;
г)
технологические разработки;
д)
информация конфиденциального характера.

6. К правовым формам защиты технологии относятся:

а)
лицензия;

б)
патент;

в)
торговая марка;

г)
все ответы верны.

7. Программы международного технического содействия могут осуществляться в форме:

а)
технологических грантов;

б)
лицензионных соглашений;

в)
продажи патента;

г)
софинансирования НИиОКР;

д)
верны ответы а) и д).

Внешнеторговые посреднические операции

1. Укажите, в каких случаях прибегают к услугам посредников при реализации товаров:

а)
на рынках малой емкости;
б)
при продвижении новых товаров;
в)
при отсутствии в стране-импортере собственной сбытовой сети;
г)
когда рынок монополизирован крупными торгово-посредническими фирмами.
2. Как называется посредник, находящийся в стране импортера, который получил исключительное право на закупку и продажу за свой счет определенного товара на определенной территории:
а)
импортная фирма;
б)
дилер;
в)
дистрибьютор;
г)
комиссионер;
д)
товарный агент.

3. Как называется посредник, который не покупает продукцию в свою собственность и не продает ее от своего имени, а оказывает содействие в заключении сделок от имени и за счет экспортеров:
а)
комиссионер;

б)
торговый агент;
в)
сбытовой посредник - дилер;
г)
дистрибьютор.

4. Посредник, который действует за свой счет и от своего имени, называется:
а)
комиссионером;
б)
торговым агентом;
в)
сбытовым посредником-дилером.
5. Посредник, который покупает товары от своего имени, но за счет и по поручению комитента за оговоренное вознаграждение, называется:
а)
комиссионером;
б)
торговым агентом;
в)
сбытовым посредником-дилером;
г)
дистрибьютором.
6. Оговорка об исключительном праве в посредническом соглашении означает, что:
а)
экспортер имеет исключительные права на реализацию своей продукции;
б)
посредник получает исключительное право на реализацию продукции экспортера;
в)
посреднику предоставляется исключительное право выбирать продукцию экспортера.
Темы реферативных работ

1. Предпосылки развития и становления мирового хозяйства.
2. Современный уровень развития мировой экономики.
3. Опыт создания и проблемы развития еврорегионов на территории Республики Беларусь.
4. Оффшорный бизнес и налоговые гавани.
5. Место и роль Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей.
6. Организация Объединённых Наций: структура и основные направления обеспечения сотрудничества в области экономического и социального развития стран мира.

7. Структура управления Всемирной торговой организацией.

8. Порядок присоединения к Всемирной торговой организации.

9. Опыт присоединения к Всемирной торговой организации стран СНГ.

10. Проблемы обеспечения конкурентоспособности белорусской продукции (на примере отрасли) в условиях вступления во Всемирную торговую организацию.

11. Виды внешнеэкономического сотрудничества и их влияние на формирование национальной экономики.
12. Объективные предпосылки формирования и значение внешнеэкономических связей для экономики Республики Беларусь.
13. Экспорт как приоритет развития национальной экономики.
14. Основные аспекты реализации программы импортозамещения хозяйствующими субъектами Республики Беларусь.
15. Приоритетные направления и формы интеграции Республики Беларусь в систему мирохозяйственных связей.
16. Организационно-правовые формы субъектов внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
17. Торговые дома и их роль в развитии экспорта Республики Беларусь.
18. Организации, содействующие развитию внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
19. Контрагенты на мировом рынке и принципы их подбора.
20. Организационная подготовка переговоров с инофирмами при заключении контракта.
21. Методика и тактика ведения личных переговоров.
22. Деловой протокол и этикет.
23. Современное состояние международного рынка услуг.
24. Инжиниринговые и консалтинговые услуги: особенности организации и перспективы развития в Республике Беларусь.
25. Проблемы развития рынка лизинговых услуг в Республике Беларусь и пути их решения.
26. Проблемы и перспективы развития въездного туризма в Республике Беларусь.
27. Современное состояние рынка рекламно-информационных услуг в Республике Беларусь и его влияние на развитие внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования.
28. Посреднические операции в международной коммерческой практике: современное состояние и тенденции развития.
29. Товарные биржи в мировой практике: виды, функции, организационные основы работы.
30. Международная аукционная торговля: понятие, организация и процедура проведения аукционов.
31. Платёжный баланс Республики Беларусь.

32. Корреспондентские отношения в международных банковских связях.

33. Вексель как инструмент коммерческого кредита.

34. Современные тенденции развития безналичных расчётов посредством банковских пластиковых карточек.

35. Конкурентоспособность белорусских товаров при вступлении во Всемирную торговую организацию.

Темы контрольных работ 

1. Экономическая эффективность внешнеторговой деятельности предприятия
2. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг.
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